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Maitriser I’économie de la chaine gaziere :
Stratégies, contrats et optimisation

Lien :
https://afrique-formation.com/formation/maitriser-leconomie-de-la-chaine-gaziere-strategies-cont

rats-et-optimisation
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© OBJECTIFS DE LA FORMATION

A l'issue de cette formation, vous serez capable de :

« Comprendre I'ensemble de la chaine d’approvisionnement du gaz naturel
« Maitriser I'analyse des marchés et la tarification du gaz

« Savoir appliguer les régulations et normes internationales

« Etre capable de négocier et gérer des contrats gaziers

« Appliquer des stratégies de trading et de gestion des risques

« Optimiser la logistique et le transport du gaz

« Utiliser la modélisation économique pour la prise de décision

« Evaluer la rentabilité et les investissements des projets

« ldentifier et gérer les colts dans la chaine gaziere

« Comprendre les spécificités des projets LNG et gaz naturel

« Développer des compétences pratiques via études de cas et simulations
« Etre capable d’élaborer des recommandations stratégiques

« Préparer les participants aux défis économiques futurs

« Renforcer les compétences décisionnelles dans un contexte professionnel

& POUR QUI ?

« Professionnels de I'industrie pétroliere et gaziére souhaitant se spécialiser en économie du gaz
« Responsables et analystes de marché du secteur gazier

« Gestionnaires de projets LNG et gaz naturel

« Spécialistes en contrats, trading et finance gaziere

« Consultants et formateurs dans le domaine énergie et P&G

« Ingénieurs et économistes souhaitant comprendre la chaine économique du gaz

« Décideurs et stratéges d’entreprise impliqués dans I'approvisionnement et la commercialisation du gaz
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i= Programme détaillé

1 / Introduction a I’économie de la chaine gaziere

e Comprendre les différentes étapes de la chaine d'approvisionnement du gaz naturel
e Identifier les principaux acteurs et marchés internationaux

e FEtudier les tendances économiques et géopolitiques affectant le gaz

2 / Analyse des marchés du gaz

e Appliquer les techniques de modélisation de I'offre et de la demande
e Etudier les prix spot et a terme du gaz

e Identifier les facteurs de volatilité et leurs impacts économiques

3 / Tarification et valorisation du gaz

e Comprendre les mécanismes de tarification régulée et libre
e Analyser les contrats indexés sur le pétrole et sur les marchés financiers

e Appliquer des méthodes de valorisation économique des ressources

4 / Régulation et normes internationales

e FEtudier les régulations locales et internationales (I1SO, API, GLE)
e Comprendre |'impact des régulations sur les projets gaziers

e Identifier les bonnes pratiques pour conformité et sécurité



5 / Stratégies commerciales et marketing du gaz

e Développer des stratégies de vente et d'optimisation commerciale
e Segmenter les marchés et analyser la demande

e Définir les meilleures pratiques pour négociation et contractualisation

6 / Contrats gaziers et négociation

e Analyser les types de contrats (SPA, GSA, LNG)
e Ftudier les clauses essentielles : volumes, prix, livraison

e Appliquer des techniques de négociation adaptées au secteur

7 / Trading et gestion des risques

e Identifier les principaux instruments financiers pour couvrir le risque
e Comprendre le trading physique et financier du gaz

e Mettre en place une gestion des risques efficace

8 / Logistique et transport du gaz

e Comprendre les méthodes de transport (pipeline, LNG, CNG)
e FEtudier la planification logistique et les colits associés

e ldentifier les contraintes techniques et économiques

9 / Modélisation économique de la chaine d’approvisionnement

e Utiliser des outils de simulation pour optimiser les flux
e Evaluer I'impact économique des décisions stratégiques

e Analyser la rentabilité et les investissements nécessaires

10 / Analyse des investissements et rentabilité

e Calculer les indicateurs financiers (NPV, IRR, payback)

e Ftudier les risques économiques et financiers



e Optimiser les décisions d’investissement dans la chaine gaziére

11 / Gestion des colits et optimisation

e Identifier les colts opérationnels et stratégiques
e Mettre en place des indicateurs de performance économique

e Optimiser les processus pour réduire les colts

12 / Evaluation des projets LNG et gaz naturel

e Analyser la faisabilité économique des projets
o Etudier les aspects contractuels et financiers

e Evaluer I'impact économique et environnemental

13 / Bonnes pratiques pédagogiques pour formation

e Intégrer études de cas et simulations de marché
e Mettre en place des exercices pratiques sur contrats et tarification

e Former a la prise de décision économique dans un contexte réel

14 / Syntheése et perspectives de I’économie gaziere

e Identifier les tendances futures du marché mondial du gaz
e Proposer des recommandations stratégiques

e Préparer les participants a la prise de décision économique



A& Approche pédagogique

«” Support Ecrit et Projection

«” Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

« Brainstorming et Jeux de Réle

« Mises en Situation pour faciliter I'assimilation

« Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

« Test de Validation des Acquis des Connaissances

f3 Prochaines dates programmées

(428 Sep. au 07 Oct. 2026 Q Présentiel - Casablanca

23 Nov. au 02 Déc. 2026 Q Présentiel - Casablanca

g Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

@ Réservation & Renseignements

. Téléphone : +212 522 247 210
& Email : contact@afrique-formation.com
@ Web : https//www.afrique-formation.com
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