
Maîtriser l’Aval Pétrolier : Stratégie, Gestion et
Optimisation Financière
Lien :
https://afrique-formation.com/formation/maitriser-laval-petrolier-strategie-gestion-et-optimisatio
n-financiere

 DURÉE
8 jours (56h)

 RÉFÉRENCE
PGM496

 CATÉGORIE
Économie, Trading et
Stratégie Aval &
Midstream
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 OBJECTIFS DE LA FORMATION

À l'issue de cette formation, vous serez capable de :

 Maîtriser la chaîne de valeur de l’aval pétrolier

 Comprendre l’analyse de marché et les tendances des produits raffinés

 Savoir optimiser un portefeuille aval et la valorisation des produits

 Acquérir les compétences en gestion financière et reporting stratégique

 Comprendre et gérer les contrats et négociation commerciale

 Maîtriser le trading et la commercialisation des produits pétroliers

 Identifier et gérer les risques opérationnels et financiers

 Optimiser les investissements et projets aval

 Développer des stratégies et planifications à long terme

 Connaître la régulation et la conformité aux normes internationales

 Améliorer la performance opérationnelle et les KPI

 Intégrer les innovations et la transformation digitale

 Appliquer les bonnes pratiques pédagogiques pour formation pratique

 Préparer les participants à un rôle opérationnel et stratégique dans l’aval pétrolier

 POUR QUI ?

 Managers et responsables de filière aval pétrolière

 Analystes financiers et économiques du secteur pétrolier

 Responsables trading et commercialisation

 Chefs de projets et ingénieurs de production raffinée

 Formateurs et consultants spécialisés en pétrole et gaz

 Responsables conformité et régulation

 Décideurs souhaitant maîtriser l’aval pétrolier pour stratégie d’entreprise
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 Programme détaillé

1 / Introduction à l'aval pétrolier

• Comprendre la chaîne de valeur des produits raffinés

• Identifier les principaux acteurs du secteur aval

• Présentation des concepts clés : marchés, trading, contrats

2 / Analyse de marché et tendances

• Étude des prix du pétrole et des produits dérivés

• Analyse des fluctuations de l’offre et de la demande

• Prévision et modélisation économique des marchés

3 / Gestion de portefeuille aval

• Optimisation de la production et distribution des produits

• Gestion des stocks et inventaires

• Évaluation des performances commerciales

4 / Valorisation des produits raffinés

• Méthodes d’évaluation économique et financière

• Comparaison des marges par produit et segment

• Stratégies de pricing et arbitrage
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5 / Gestion financière et reporting

• Suivi des coûts et revenus par unité

• Reporting stratégique et opérationnel

• Conformité aux normes comptables et réglementaires

6 / Contrats et négociation

• Types de contrats dans l’aval pétrolier

• Négociation des clauses commerciales et techniques

• Gestion juridique et risques contractuels

7 / Trading et commercialisation

• Principes du trading physique et financier

• Instruments dérivés et couverture des risques

• Analyse des opportunités et risques commerciaux

8 / Gestion des risques

• Identification et classification des risques opérationnels

• Méthodes de mitigation et contrôle interne

• Assurance, conformité et normes ISO/API

9 / Optimisation des investissements

• Évaluation économique des projets aval

• Analyse coût-bénéfice et retour sur investissement

• Priorisation des projets et allocation de capital

10 / Planification stratégique

• Définition des objectifs à long terme

• Développement de scénarios et stratégies
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• Alignement avec la politique globale de l’entreprise

11 / Régulation et conformité

• Normes locales et internationales

• Réglementation environnementale et sécurité

• Audit et reporting réglementaire

12 / Performance opérationnelle

• Indicateurs clés de performance (KPI)

• Benchmarking et amélioration continue

• Analyse des goulots d’étranglement et optimisation

13 / Innovation et transformation digitale

• Digitalisation des opérations et suivi des données

• Outils de simulation et modélisation économique

• Gestion des technologies émergentes

14 / Bonnes pratiques pédagogiques

• Méthodes d’apprentissage actif et études de cas

• Simulation de scénarios et exercices pratiques

• Évaluation et suivi des compétences acquises
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 Approche pédagogique

 Support Ecrit et Projection

 Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

 Brainstorming et Jeux de Rôle

 Mises en Situation pour faciliter l'assimilation

 Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

 Test de Validation des Acquis des Connaissances

 Prochaines dates programmées

 03 au 12 Août 2026  Présentiel -

 05 au 14 Oct. 2026  Présentiel -

 30 Nov. au 09 Déc. 2026  Présentiel -

 Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

 Réservation & Renseignements

 Téléphone : +212 522 247 210
 Email : contact@afrique-formation.com
 Web : https//www.afrique-formation.com
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